
Тайм-менеджмент — 
организация времени

Жесткие переговоры

Управление конфликтами

Дипломная
программа

Программа повышения
квалификации

Курс начала программы

КУРСЫ  ТРЕНИНГИ ПРОДАЖ

Директор по продажам
9 курсов

 

Продажи на маркетплейсах.
Секреты продвижения

Продажи на маркетплейсах.
Старт

Менеджер по маркетплейсам
2 курса   

Эффективные переговоры

Разработка и внедрение систем
показателей BSC и KPI

Управление продажами с
использованием CRM Битрикс24

Управление продажами. Уровень 1.
Эффективная работа отдела продаж

Как управлять руководителями?

Руководитель структурного
подразделения

Специалист отдела продаж

Практикум по преодолению возражений
в продажах и работе с трудными
клиентами. Уровень 2

Менеджер по продажам
(полного цикла). Уровень 1

Руководитель отдела 
продаж/РОП  

Эффективные переговоры

Создание наглядных и убедительных презентаций в Microsoft Power Point

Эффективная письменная коммуникация

Инфографика. Уровень 1

Рекомендуемые курсы

2 курса


